GRADE




PORQUE SOMOS UPGRADE?

Um dos principais desafios que as PMEs em Moc¢ambique
enfrentam sdo as vendas. vender tornou-se um calcanhar
de aquiles de negocios promissores, com possibilidade de
crescimento e relevancia no mercado.

O processo de vendas ndo é simplesmente inerente a
compra e venda de produtos e servi¢os, € muito mais
complexo do que se imagina, deve-se olhar para o negdcio,
sua estrutura como um todo para permitir optimizar os
resultados.




A UPGRADE ajuda a sua empresa ndao sé a aumentar as vendas mas a estruturar todos 0os processos
organizacionais para permitir que o racio Faturacao vs Despesas seja optimizado e gere um lucro
sustentavel através das seguintes etapas:

4.Apresentacdo de
resultados

Q 3.Execucao

1.Diagnostico de Vendas

2.Planeamento estratégico de Vendas

UpGRADE



Focado em analisar os indicadores de vendas actuais
para determinar o posicionamento de vendas seguinte.

2

Centra-se fundamentalmente em avaliar as envolventes
interna e externa que impactam positiva ou
negativamente nas vendas, determinar, planear
objectivos e metas que sejam alcancaveis.




3. EXECUCAO

Operacionalizamos a estratégia de acordo com os canais
de venda definidos (Digitais e/ou Tradicionais) e
estabelecemos paramentros para o controlo.

4 APRESENTAGAO DE RESULTADOS

E porque “O que nao é medido, ndo € gerido”
periodicamente realizamos o balanco das nossas ac¢oes
de venda para nos permitir mensurar os resultados
obtidos e realizar os ajustes necessarios.




ALGUMAS SOLUGOES DE VENDAS




[...]JA cada subida para um degrau mais alto na escada
da evolucao pessoal, devemos atravessar um periodo
de desconforto, de iniciacao.[...]

Dan Millman



OBRIGADO!



